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MRO (Gases Industriais e Hospitalares)

SPEND

▪ Preços impostos pelo 
fornecedor.

▪ Benchmark SINDIBERF com 
variação de preços 10x na 
mesma quadra.

▪ “Reféns” dos investimentos 
realizados há mais de 10 
anos e impraticáveis de se 
pagar.

▪ Oligopólio.

▪ Syncpro para commodities
e mercados com poucos 
players.

▪ Bundling de volumes.

▪ Mínimo garantidos com 
reciprocidade de cláusula 
de competitividade 
(planilha aberta).

▪ Padronização de rede / 
cilindros.

▪ Pagamento por uso e não 
por disponibilidade.

▪ Syncpro – bundling de 
diversos dos clientes 
industriais e hospitalares 
da Willy em todo o Brasil.

▪ Planilha aberta com 
cláusula de reajustes 
automáticas indexados 
pela energia elétrica.

▪ Investimentos realizados 
pelo fornecedor ganhador 
com cláusula de 
competitividade.

▪ Preços praticados “10 
anos” antes.

▪ Economia de 
R$500 mil/ano

▪ Investimentos de rede 
feitos pelo fornecedor 
com cláusula de 
competitividade.

Este case foi criado respeitando o acordo de confidencialidade e/ou com a autorização de nosso cliente ou está anonimizado preservando a identidade do mesmo. Não está 
completo, salvo suportado por análises e apresentação oral. Não deve ser passado a terceiros, exceto com explícita autorização do Willy Group.

Health Care

SYNCPRO

Redução de 40% dos custos com 

melhoria do nível de serviço
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