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MRO (Material Elétrico)

@ Diagnostico

= $2 milhdes em estoques
mantidos pela Copesul;
minimos de dificil trabalho
e controle; com rapida
obsolescéncia; perdas de
inventario.

= |tens pulverizados com
precos "baixos” de forma
individual vs. Custo
Copesul de R$2mil por
processo de
aquisicao/compras.

= Nivel de servico de entrega
(SLA) de 3 dias.

= Processo integralmente

em
papel”/retrabalhos/erros.

Abordagem
Willy

Principais
acoes

< df

COPESUL WILLY

COMPANHIA PETROQUIMICA DO SUL

Syncpro para commodities
(Bundling de volumes;
refinamento na grade de
ofertas/"menu”).

SPEC: benchmark e
questionamento técnico.

Integracdo com fornecedor

(cadastramento como “LA").

Contratos de longo prazo
com clausula de
competitividade (evitando
repetidos custos de
aquisicao).

Economias obtidas no

fornecedor compartilhadas.

>

Bundling de volumes criando
o Shopping de Lojas (atendi-
mento Copesul e demais

empresas do Polo de Triunfo).

Contrato de comodato com
estoques mantidos pelo For-
necedor para todas as empre-
sas do Polo. Volume 15x maior.

SLA de entrega de 15 minutos
com controle ativo de uso e
por codigo de barras / EDI /
contabilizacdo automatica.

Negociacao Copesul+Emel
transformando o mesmo em
distribuidor homologado com
repasse integral a Copesul.

Oil & Gas

SYNCPRO

@ Resultados.

= Economia de
R$600 mil/ano.

* Maelhoras qualitativas
reportadas em matéria da
Revista Exame.

» Eliminacao integral de
Estoque, por conta do
fornecedor e
compartilhado.

Reducao de 25% dos custos com
melhoria do nivel de servico




