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Seguros (Crédito e Riscos Financeiros)

SPEND

▪ Faturamento, recebíveis, 
aplicações e empréstimos 
pulverizados.

▪ Contratos reativos e/ou 
Spot.

▪ Alto nível de informalidade.

▪ Validação técnica dos itens 
segurados, aportes, prêmios 
e benefícios contratados.

▪ Bundling de seguros e/ou 
serviços financeiros com o 
potencial fornecedor.

▪ Contratos de Longo prazo 
com cláusula de 
competitividade.

▪ Economia de 
R$12 milhões/ano.

▪ Profissionalização dos 
relacionamentos com o 
mercado financeiro.

Este case foi criado respeitando o acordo de confidencialidade e/ou com a autorização de nosso cliente ou está anonimizado preservando a identidade do mesmo. Não está 
completo, salvo suportado por análises e apresentação oral. Não deve ser passado a terceiros, exceto com explícita autorização do Willy Group.

Industrial (General 

Industries)

Structured Finance

Redução de 50% dos custos com 

melhoria do nível de serviço

Diagnóstico
Abordagem 
Willy

Principais 
ações Resultados

50%

▪ Trava de domicilio bancário.

▪ Bundling de serviços, seguros e 
estruturação financeira.

▪ Taxas de funding caindo de 
25% a.a. para 12% a.a.


